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SPECIALE MACFRUT

Le nostre iniziative

Caab traccia la rotta
«Equilibrio e dinamismo
per sostenere il settore»

Marcatili, presidente del Centro Agrealimentare di Bologna:«Tuteliamo
I'accessibilita dei prodotti ortofrutticoli senza rinunciare alla qualita»

Marco Marcatili, presedente
del Caaab, Centro Agroalimen-
tare di Bologna, partiamo dal
tema pill critico per il settore:
quanto pesa oggi il caro ener-
gia sui prezzi dell’'ortofrutta?
«ll caro energia ha avuto un im-
patto molto concreto su tutta la
filiera dell'ortofrutta e soprattut-
to sulla logistica che & una delle
componenti rilevanti per il setto-
re. Sulle tratte lunghe, sopra i
400 chilometri, I'incidenza dei
costi energetici & arrivata al
10-15%, un dato che tocca diret-
tamente la formazione del prez-
zo finale, nonostante il ruolo di
calmiere naturale che ha una
piattaforma come Caab. Il Cen-
tro infatti agisce per evitare che
guesti aumenti si scarichino in-
teramente sui cittadini, in un
tempo in cui i bassi consumi ren-
dono necessario salvaguardare
I"accessibilita».

In che modo una piattaforma
comeil Caab riesce a contene-
re questi effetti e a mantenere
accessibili i prodotti freschi?
«Caab agisce sulle leve struttu-
rali del prezzo in modo indiret-
to. In primis, la piattaforma ge-
nera efficienza, favorendo ['i
contro tra domanda e offerta, ri-
ducendo tempi, consumi, di-
spersioni. Questo consente alle
imprese di lavorare in condizio-
ni migliori e poi € la competizio-
ne tra le imprese in piattaforma
afavorire 'equilibrio e il conteni-
mento dei prezzi»,

Parla di un equilibrio tra com-
petizione e cooperazione
all'interno della piattaforma.
Come si traduce concretamen-
te nel funzionamento del mer-
cato?

«E uno degli elementi centrali
del ruolo di Caab. All'interno del-
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Generiamo efficienza
per consentire alle
imprese di lavorare in
condizioni migliori e
con sana concorrenza

marketing@caab.it

la piattaforma le imprese com-
petono quotidianamente su
prezzo, qualitd e servizio. Cio
garantisce prezzi meno suscetti-
bili ai rialzi e al contempo pro-
dotti e servizi migliori. Allo stes-
$0 tempo, la piattaforma accen-
tra la domanda permettendo la
condivisione di infrastrutture,
servizi e regole, e questo abbas-
sa i costi complessivi del siste-
ma. E una forma di cooperazio-
ne che rende sostenibile e vir-
tuosa la competizione. |l risulta-
to & un mercato dinamico ma
equilibrato, dove la concarren-
za non distrugge valore ma lo ar-
ganizza meglio, e dove i benefi-
ci si trasferiscono lungo tutta la
filiera fino al consumatore».
Quali sono gli elementi opera-
tivi che rendono il Caab una
piattaforma cosi efficiente?
«Ci sono alcuni fattori chiave
che fanne la differenza. Il primo
& la velocita, il servizio di carico
e scarico centralizzato consen-
te di ridurre drasticamente i
tempi di movimentazione della
merce. Il secondo & la profondi-
ta dellofferta, con circa miglia-
ia di produzioni orticole e frutti-

cole trattate ogni anno, che ga-
rantiscono agli operatori una di-
sponibilita ampia e continua. E
un elemento di valore che si ri-
flette sulla competitivita delle
imprese e sulla qualita dell’offer-
ta per il cliente finale».

Il Caab & spesso associato a
prodotti di fascia alta. Come si
cancilia questo con I'abiettivo
di mantenere i prezzi accessi-
bili?

«E una questione di qualita. Cre-
diamo che qualita, sicurezza ali-
mentare e continuita siano valo-
ri imprescindibili, ma allo stesso
tempo lavoriamo per rendere
questa qualita accessibile. Non
si tratta di abbassare i prezzi sa-
crificando la qualita. ma di offri-
re prodotti migliori a condizicni
il piti possibile inclusivex.

Sul fronte della sicurezza ali-
mentare, quali garanzie offre
il Caab agli operatori e al mer-
cato?

«Qffriamo garanzie molto soli-
de e basate su numeri concreti.
Effettuiamo oltre 100mila con-
trolli all'anno su frutta e verdura
e siamo I'unica piattaforma ad
aver ottenuto la certificazione

Grazie anche ai fondi Pnrr la piattaforma ha accelerato i suoi processi di innovazione

Il presidente del Caab Marco Marcatili

Sgs sul sistema di monitoraggio
igienico-sanitario. Questo signi-
fica che il controlle della qualita
non & occasionale ma sistemnati-
co e strutturato. E un elemento
che rafforza la fiducia degli ope-
ratori e rappresenta un vantag-
gio competitivo per tutte le im-
prese presenti sulla piattafor-
man.

Quanto conta la posizione geo-
grafica nella costruzione di
questo modello?

«Conta in modo decisivo per-
ché siamo collocati in una posi-
zione strategica, perfettamente
collegata al sistema viario nazio-
nale e metropolitano. Questo ci
consente di ridurre tempi di per-
correnza, ottimizzare le rotte e
aumentare la frequenza delle
consegne. Siamo il Centro di Bo-
logna, ma siamo anche un pun-
to di riferimento per il nord Ita-
lia. Tanto pil in un contesto in
cui i costi del trasporto sono
sempre piu rilevanti, essere in
un nodo logistico efficiente si-
gnifica avere un vantaggio misu-
rabile».

1l Pnrr rappresenta un‘oppor-
tunita importante. Su quali in-
terventi state puntando?
«Abbiamo ottenuto fondi per 10
milioni di euro con cui stiamo
accelerandoil processo di inno-
vazione della piattaforma, inve-
stendo sull'energia, sulle infra-
strutture, sulla coibentazione,
interventi che hanno un impatto
diretto».

Oltre alla dimensione econo-
mica, ¢’é anche un tema di re-
sponsabilitd sociale. Come si
traduce nella vostra attivita?
«In un impegno quotidiano per
garantire un sistema che sia
non solo efficients ma anche
giusto. Lavoriamo per promuo-
vere la qualita del lavoro, la so-
stenibilita ambientale e il valore

Salvo per uso personale e' vietato qualunque tipo di redistribuzione con qualsiasi mezzo.

sociale dell’'ortofrutta. Il nostro
obiettivo & costruire una piatta-
forma che produca valore eco-
nomico ma anche valore socia-
ler.
Guardando al futuro del setto-
re ortofrutticolo, quali sono le
principali sfide?
«Le sfide principali riguardano
l'accessibilita dei prodotti fre-
schi, lo sviluppo delle compe-
tenze, il recruiting di personale.
Il settore deve essere in grado
di rispondere a un contesto
sempre pill complesso, mante-
nendo al centro la qualita e la so-
stenibilita. In questo senso le
piattaforme possono giocare
un ruolo fondamentale perché
mettono insieme infrastrutture,
mercato, capacita di innovazio-
ne».
Un'ultima domanda per gli
operatori dell'ortofrutta pre-
senti a Macfrut: perché sce-
gliere il Caab?
«Perché rappresenta una piatta-
forma completa, capace di offri-
re efficienza logistica, qualita
certificata e opportunita di cre-
scita. Chi entra al Caab trova un
sistema organizzato, un model-
lo operativo avanzato, standard
elevati di sicurezza alimentare.
Un luogo dove competizione e
cooperazione convivono in mo-
do equilibrato, permettendo al
sistema di affrontare le sfide at-
tuali e di garantire un obiettivo
fondamentale per tutti noi, cioé
rendere la frutta e la verdura di
qualita sempre pil accessibili».
Marco Principini

i di sicurezza
effettuiamo oltre
100mila controlli
all’anno su frutta

e verdura
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